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Impact on ZenSOFTImpact on ZenSOFT’’s Businesss Business

• More credit to all the team members (sales and presales)
– Resulted in more commitment to visible result oriented approach

• IBM SSM mapped to SVI process
– Associated mapping into ZenSOFT's Sales Cycle Process

• Increased sales cycle maturity

• Teams are  inspired  like never before: Right  flywheel  is  set 
and running

• Increased  investment capacity of the company has allowed 
the company to invest more in resources
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